
当金庫事業性評価の取組

知る 整理 比較

評価

経営課題の洗い出し

営業店＋専門部署での解決策検討

お客様

リアルタイムでの共有

ア
ク
シ
ョ
ン

合
意
形
成

金融
・私募債
・資本性ローン
・補助金採択後の
資金供給 等

非金融
・補助金説明会の
開催

・申請書作成支援
・事業承継,M&A
・ビジネスマッチ
ング

・人材紹介
・商談機会創出
・商談への同席 等

伴走支援

Face to Face

対話

【外部機関との連携】
お客様と対話する中で、商工団体、Saya-Biz、よろず支援拠点、事業承継・引継ぎ支援センター等の
外部機関とも連携を図り、課題解決を支援しています

【四次元的地域密着型金融】

お客様のライフステージに寄り添う飯能信用金庫の戦略

「Face to Face」で築いた信頼関係を前提に、より多く
のお客様に対して、長期的な時間軸で深みのある顧客本
位の提案・支援を行うことを念頭に置いて活動する

活動イメージ

資料５


